
 
 

Dopo  esperienze significative in aziende in ristrutturazione, ha sviluppato ed 
attuato parallelamente altre competenze a livello di consulenza nell’area Logi-
stica, Supply chain, e Mktg operativo.  

Negli ultimi anni, sviluppa progetti di  gestione e sviluppo commerciale 
nell’area B2B e B2C. Svolge attività di formazione per i FSE. 

Crede nello sviluppo organizzativo anche nell’area commerciale e mktg operati-

vo delle PMI, in quanto processo oramai obbligatorio per tutti, senza piu’ distin-

zioni legate alla dimensione. 

Il valore futuro delle aziende sta nel mutamento della visione di relazione con il 

cliente. 
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